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TEN SPRAVNY SPOSOB,
AKO PREDAT ZA TU
NAJVYSSIU CENU

AUKCIA SLUZI K TOMU, ABY PREDAINA
CENA NEHNUTELNOSTI NEBOLA
ZBYTOCNE PODHODNOTENA



aukcie
AUKCIA = ten spravny sposob,
ako predat za tu najvyssiu
cenu.

AUKCIA SLUZI K TOMU, ABY
PREDAJNA CENA

NEHNUTELNOSTI NEBOLA

ZBYTOCNE PODHODNOTENA.

AUKCIA NEHNUTELNOSTI - AKO
PREDAT ZA NAJVIAC +
PRIPADOVA STUDIA




Popis AUKCIE, ako funguje

AUKCIA NEHNUTELUNOSTI - AKO PREDAT ZA

NAJVIAC +

PRI

a

DOVA STU

DIA

/dravim Vas p. predavajuci. Verim, ze
spravne predpokladam, kedze ste sa dostalj
az na tuto stranku, s najvacsou
pravdepodobnostou mate zaujem predat

Vasu nehnutelnost.

A ak mate zaujem predat, je namieste
predpoklad, ze za nu chcete tu najvyssiu
cenu, ktora sa da v te| chvili na trhu ziskat.

Mam pravadu?

A urcite aj Co najrychlejsie a najefektivnejsie,
ako je to len mozné? (vhladom na rychlost
dradov, pandéemiu...)



V tomto clanku Vam na konkrétnom
oriklade ukazem, ako sa pomocou
aukcie podarilo predat domcek s

navysenim ceny az o 8.500.-€.

Samozrejmostou kK tomu Dol okrem
navysenia ceny aj bezpecny, rychly a tiez
efektivny predaj.

A\ V4 0

Ale podme naspat K tej najvyssej cene,

Aby ste ziskali istotu, ze predate naozaj
Za tU najvyssiu cenu, aka sa da v danej
chvili na trhu dosiahnut, na to nam sluzi
vyborny pomocnik,



AUKCIA.
Ale musi sa to urobit spravne za pomaoci tych
spravnych nastrojov. Preto nam vyvojari
vyvinuli aukcny softveér.

°re Koho je predaj pomocou aukcie vhoadny?
V zasade pre kazdého, kto predava
nehnutelnost, ktora je niecim zaujimava. Moze
to byt byt, dom, chata, pozemok,ale napriklac
aj prenajom. Ak sa jedna o tazsie predajnu
nennutelnost, tam sa odporuca "klasicky"
predal.

o /

Urcite Vas zaujima, ako presne taka AUKCIA
prepbiena?
VSetko sa dozviete, len Citajte dalej. Ale podme
pekne po poriadku;



AukCnému predaju sa venujem uz od r. 2019,

DO Mojej navsteve Svédska.

U nich je takyto spOsob uplne bezne

pouzivany. Asi 95% predajov tam ide formou
aukcie,

ooooo

Citil som, ze to stale nie je ono.
Jednalo sa 0 SMS-kovy spOsob a nie kazdy
zaujemca sa s tym vedel stotoznit,

Niektori upreanostnovali osobneé stretnutia, a
eJele}

Tento rok (vr. 2021) som absolvoval v
Cechach online gkolenie na aukcie a viem, Ze
toto je to pravé "orechové".



Zakladom je profesionalny elektronicky
softver, ktory nedovoli ziadne necestnosti.

Ako teda cely predaj pomocou
AUKCIE funguje?

e Najprv situto strategiu predaja treba odsuhlasit
vopred pri dohadovani podmienok predaja.

e /aroven je nutné prilakat Co najvacsi pocet
zaujemcov.

e Ktomu sluzi spravne nastavenie ceny a spravna
propagacia nehnutelnosti (viac TU>>.)

e Trhove ocenenie, podorysy 2D a 3D, fotky, videa,
vizualizacie, virtualna prehliadka a pod.

. Nasleduje vytvorenie viastnej webstranky k
nennutelnosti.


https://ambrozy.sk/ako-pracujem

A vyrazna propagacia nielen v inzercii, ale aj
na socialnych sietach cielenou reklamou.

Toto vsetko spOsobi, ze zaujem o kKUpu prejavi
vacsie mnozstvo ludi.

ychto [udi najprv preverime, Ci maju financie
a Naozajstny zaujem kupit - aby to nebol
realitni turisti.

Dohodneme s nimi termin obhliadky a tam
oddelime naozajstnych zaujemcov, ktori chcu
KUpIt.

Ked uz tych zaujemcov mame, vysvetlime im
podmienky aukcie a stanovime termin aukcie.

Dostanu prihlasovacie udaje na stranku
aukcie a mozu v stanoveny cas zacat
prinadzovat.



Na stranke vidia prinodenia ostatnych a
MOzuU tak inned zareagovat dalsim vyssim
prinodenim.

V pripade prihodenia v case menej ako 5
minut pred koncom aukcie, softver
automaticky predlZi koniec aukcie o dalsich 5

minut. A takto az dovtedy, kym poslednych 5
minut nik neprinodi.

Sucastou podmienok je aj oboznamenie sa s
Rezervacnou zmluvou v pripade uspesne]
aukcie,

Rezervacnu zmluvu obratom podpisujeme so
zaujemcom, ktory v aukcii prinodil najvyssiu
Ciastku.

Posledné slovo privybere kupujuceho mate

Vy ako majitel nennutelnosti.



e Nie je vwnimkou, ze takto sa nam podari
navysit predajna cena o tisicky eur. (vid
pripadova studia nizsie)

Pozrite si vo fotogalérii malu ukazku toho,
ako to na stranke aukcnéeho softveru
vyzerd, foto mém zo Skolenia v Cechéch,
preto su tam uvedeneé koruny a nie eura.
(drazili sme veceru s lektorom)

Tiez si dole nizsie moOzete precitat
pripadovu studiu predaja domceka v obcl
na hranici stredného a zapadného
Slovenska......



Pripadova studia predaja
domceka v obci na hranici
stredného a zapadného

Slovenska:

predaj sa uskutocnil v lete roku 2021
22.7. Majitelia ma oslovili na zaklade pozitivhych
referencii s tym, aby som ich dom ako makléer
predaval.
26.7.5ch0dzka, vysvetlenie stavu trhu, moznosti
predaja a dalsieho postupu.
WWW.ambrozy.sk/ako-pracujem
28.7. Trhovy odhad ceny domu, urcenie cielove
skupiny a navrh predajnej strategie.

02.8. Odsuhlasenie ceny, odsuhlasenie strategie
vratane aukCnéno predaja, podpis zmluvy.



https://ambrozy.sk/ako-pracujem

04.8.V dome fotenie, nakres podorysu, navrhy
prestavby, staging, video, virtualna 3D prehliadka.
06.8. - 12.08. Tvorba viastnej webstranky
nennutelnosti, vyroba podorysov, postprodukcia
fotiek a videa, vytvorenie reklamy na socialnych
Sietach atd. Odsuhlasenie prezentacie majitelom.
12.8. Start inzercie na internetowych portéaloch,
socialnych sietach, predajnych skupinach, v
databazach...

14.8. - 30.8. Vytvaranie zoznamu zaujemcov O
prehliadku (cca. 16). Preverovanie zaujemcov, Ci
maju financie, Ci to nie su realitni turisti (teda len
zvedavci), Ci to nie su tiperi pre vykradacov, atd.
01.09. - 02.9. Prenliadky s overenymi
zaujemcami, celkom 8 preverenych zaujemcov,
vysvetlenie aukcie.

08.9. Aukcia, 5 ucastnikov a aktivnych
prinadzujucich, najvyssia ponuka o 8.500.-€ o0
ponukovej ceny.




10.9. Podpis Rezervacnej zmluvy s navysenou
cenou 0 8.500.-€. Nasledne DalSie kroky ku Kupnej
zmluve, prevodu a odovzdaniu.

14.9. Prieskum trhu: Nas predaj bol realizovany o
minimalne 5.500.-€ viac, ako najvyssie
konkurencné ponuky domov v danej lokalite, ktoré
SuU stale nepredajné a ostali v ponuke aj po nasom
aspesnom predaiji.

14.9. Nadseny predavajuci - ziskal vysoku cenu
14.9. Spokojny kupujuci - ziskal vysneny dom
14.9. Stastny maklér - bol zase prinosom pre

svojich klientov, dokonca aj ti neuspesni v aukdi
boli s profesionalnym pristupom spokojni a
stotozneni. Az tak, ze ma jeden z nich oslovil na
predaj jeho pozemku pri Puchove. Ale to uz je iny
priben....
16.9. - a neskor...: Znalecky posudok, schvalovanie

dveru, priprava zmluyv, banka, kataster, odovzdanie




Ak Vas predaj pomocou aukcie zaujal a
potrebujete viac info, pripadne odpovedi na
Vase otazky, nevahajte ma kontaktovat, rac

vsetko vysvetlim a pripadne otazky
zodpoviem.

Kontakt:

Ak Vas predaj pomocou aukcie zaujal,
kontaktujte ma pomocou formularu pod
mojou fotkou a dohodneme si stretnutie

alebo telefonat, kde Vam rad vysvetlim
podrobnosti a zodpoviem Vase pripadné

otazky.

alebo volajte, piste:



Telefon : 0948 22 44 24

mail: igor@ambrozy.sk

TeSim sa na Vas
Igor Ambrozy

www.AMBROZY.sk/AUKCIE



mailto:igor@ambrozy.sk

