DETAILNY NAVOD AKO SVOJPOMOCNE PREDAT VASU PRVU NEHNUTELNOST

Mozno si prave v tejto chvili myslite, Ze predat nehnutelnost bude pre Vas znamenat len par
zakladnych cinnosti, ako napriklad:

» Urobit fotky a popis nehnutelnosti
Dat ju na internet

Pride zaujemca

Urobit zmluvy a podpisat ich

Dat dokumenty na kataster
Odovzdat nehnutelnost

YV VYV VY

Ak ste si pozorne preditali moju e-knihu ,7 ZBYTOCNYCH CHYB PRI PREDAJI PRVEJ
NEHNUTELNOSTI, KTORE STOJA PREDAVAJUCICH TISICE EUR A MESIACE CASU“, urcite uz
minimalne tusite, Ze predaj nehnutelnosti je komplexny proces, ktory nemusi byt aZz taky
jednoduchy, ako sa méze na prvy pohlad zdat.

Nemusite mi to verit, predsa len som realitny maklér a my nemame uplne najlepsiu povest.

Ale ak ste sa medzitym pozreli na moje webové stranky, zistili ste nie€o viac o mne, pripadne
otom ako pracujem, verim, Ze som Vas presvedCil minimdlne otom, Ze to fakt uplne
jednoduché nie je.

Teraz Vam odovzdavam moje know-how, detailny navod ako predat nehnutelnost a aj ked po
jeho precitani budete pravdepodobne schopni svoju nehnutelnost predat sami, tak bez toho,
Ze by som Vas chcel presvedcovat o opaku, radim Vam, nerobte to.

Aj postavit dom, opravit auto, vytrhnut si zub sa da svojpomocne, ale riziko zlyhania tam urdite
je atreba to jednoducho vediet a mat prax, teda dobré karty. A v realitdch plati, Ze dobry
maklér ma v rukave nejaké esa navyse.

Ak chcete predat Vas dom alebo byt naozaj vyhodne, rychlo, bezpecne a za skvelu cenu,
potom je nutné mat aspon tieto tri znalosti:

» Znalost realitného trhu v lokalite
» Znalost spravania sa kupujucich
» Znalost procesu predaja

A aj ked'Vam v mojom know-how odhalim cely priebeh predaja, urcite tu nemam priestor na
to, aby som Vas naucil vsetko.

Realitny trh je ,,Zivy organizmus®, ktory sa stdle meni a vyvija a reaguje na zmeny

v ekonomike a zmyslani fudi. (vid korona). A preto treba mat dlhodobo ,prst na pulze”
tychto zmien a mat prehlad. (ja mam este 718 kolegov po celom Slovensku a prehlad teda
mame). Ako sa vravi, kanceldriou makléra je ulica. Treba byt v centre diania.

Poznat spravanie kupujucich, ale aj predavajicich sa da naudit jedine praxou, desiatkami az
stovkami obhliadok, je to psycholégia predaja a individualneho pristupu.


http://www.ambrozy.sk/
https://ambrozy.sk/o-mne
https://ambrozy.sk/ako-pracujem

TakzZe jediné, s ¢im Vam mézem teraz pomoct je ukazat Vam jednotlivé ikony procesu
predaja, ktory som praxou vyladil tak, aby fungoval ¢o najlepsie.

Pripravil som pre Vas aj jednoduchy zoznam tych najhlavnejsich ukonov. Staci, ked'si ho
vytladite a idete podla tychto zakladnych bodov. Je ich 20 a staci si odskrtavat vybavené.

A pridal som tam aj nejaké tajné tipy ako bonus @

Predajny proces v skratke:
'] VYTVORIM V BYTE tzv. HOTELOVY EFEKT = HOME STAGING

0 Upracem hlavne veci z kuchynskej linky a z kipelne
0 Tajny tip: Venujem Vam zadarmo ebook 5 krokov ako zvysit cenu bytu

"1 BYT PEKNE NAFOTIiM, FOTKY V POCITACI VYLEPSIM

O ldealne je aj natocenie videa z bytu a nakres pédorysu s rozmermi
0 Tajny tip: Zapojte do toho Vase deti, oni uz urcite nejaké vided natocili

71 SPISEM SI VYHODY M&JHO BYTU A PRIPRAVIM SI LAKAVY INZERAT

0 Text inzerdtu nech podrobne popise byt so zdéraznenim jeho vyhod
O Tajny tip: VloZzim do inzeratu text zabranujuci kradnutiu fotiek

1 URCIM SPRAVNU PREDAJNU CENU (vplyva na rychlost predaja)

0 Pomocou kalkulacky hodnoty bytov a komparativnej metédy = ZISK + 10% ceny
O Tajny tip: Kalkulacku hodnoty bytov Vam dam ako darcek....

"1 PODAM SI INZERAT NA €O NAJVIAC PORTALOV

O Zapamatam si prihlasovacie Udaje a inzerujem aj na platenych portaloch
O Tajny tip: pouZijem stary telefén s predplatenou kartou

"1 DOKLADNE SI PREVERIM VOLAJUCICH MAKLEROV

0 Bola by chyba mysliet si, Ze su vSetci neseridzni, ¢o ked zavola ten spravny...
0 Tajny tip: Za dobrého makléra hovoria jeho referencie a Skolenia

"1 PREVERUJEM SI PRIPADNYCH ZAUJEMCOV ESTE PRED OBHLIADKOU

O Nie je to realitny turista? Ma financie na kdpu? Nie je tiper pre vykradacov bytov?
O Tajny tip: stretnem sa s nim najprv von pred vedlajsim vchodom

1 SKONTROLUJEM SI LIST VLASTNICTVA

0 Su tam vsetky udaje aktudlne a spravne? Mam tam spravnu adresu uvedenu?



0O Tajny tip: pripravim si z LV hlavne vymeru bytu pre kupujuceho
] PODPISEM S KUPUJUCIM REZERVACNU DOHODU/ZMLUVU

o Trvdm na jej podpise, nech mam istotu, Ze to kupujuici mysli vdzne
0 Tajny tip: o¢ami sa kupuje, peniazmi sa plati

[ UMOZNIiM ZNALCOVI ZDOKUMENTOVANIE BYTU

0 Pripravim mu képiu Titulu nadobudnutia
o Tajny tip: Ani znalec nemusi vediet vSetko, predoslu cenu zaciernim

1 PODPISEM ZALOZNU ZMLUVU V BANKE ( plati pri predaji cez Gver )

o Skontrolujem, ¢i uz kupujuci podpisal Uverovd zmluvu
0 PodpiSem zapis vkladu zaloZzného prava do katastra

1 DAM VYHOTOVIT KUPNU ZMLUVU A NAVRH NA VKLAD

O Toto nepodcenim a nepouzijem volne dostupny vzor z internetu
O Tajny tip: tu plati viac ako inde staré zndme ,,nakupujte u odbornikov”

] PODPISEM KUPNE ZMLUVY ( u notdra, u advokata, na matrike)

0 Overim podpisy vSetkych majitelov na Kupnej zmluve
O Tajny tip: overenim podpisov na matrike usetrim 50% z poplatku

] UHRADA KUPNEJ CENY (plati pri platbe v hotovosti)

O Peniaze mi pridu na ucet alebo p6jdu do bankovej ¢i notarskej Uschovy
O Tajny tip: vinkulacia v banke je raz tolko lacnejsia ako notarska Uschova

[1PODAM NAVRH NA VKLAD (NnV) DO KATASTRA NEHNUTELNOSTI

O Potrebujem k tomu kolok 66.-€ a potvrdenie o nedoplatkoch
0 Tajny tip: na poplatkoch za kataster je mozné usetrit az 72%, viem ako na to

'] PREUKAZEM V BANKE POTVRDENY NAVRH NA VKLAD (predaj cez Gver)

0 Banka mi vyplati dohodnutd sumu za byt
O Tajny tip: niektoré banky Vam najprv vyplatia peniaze, az potom podate NnV

1 DOLOZiM DOKLADY BANKE ALEBO NOTAROVI (predaj bytu v hotovosti)

0 Banka alebo notar mi uvolnia peniaze z vinkulacie
O Tajny tip: vinkulacia v banke je lacnejsia ako u notara



1 ODOVZDAM BYT NOVEMU MAIJITELOVI

0 Na preberaci protokol si spiSeme Udaje z meracov
0O Tajny tip: zistim si u sprdvcu, ¢i vyZaduje vlastny preberaci protokol

"1 ODHLASIM ENERGIE U DODAVATELOV

0 Najprv energie odhlasim ja, potom si ich novy majitel prihlasi
0 Tajny tip: je dobré mat uz tlacivo pripravené a predvyplnené

1 PODAM PRIZNANIE K DANI Z NEHNUTELNOSTI

0 Musim to urobit do 31.janudra nasledujliceho roka
0 Tajny tip: dan neplatim, ak som vlastnikom bytu dlhsie ako 5 rokov

TakZe podme sa teraz spolocne pozriet na to, o vSetko predajny proces obsahuje. Su to
desiatky drobnych Ukonov, ktoré do seba zapadaju a len spolu vytvaraju celok, ktory Vam
pomdze predat za tu najvyssSiu cenu.

Tieto Ukony su suéastou mojej prace, ktord v rdmci predaja nehnutelnosti mojim klientom
zabezpecujem. A to hovorime o ,bezinych” a ,lahko” predajnych nehnutelnostiach bez tiarch
a inych vad. Tie zloZitejSie predaje su kazdy iny a nedaju sa popisat do navodu.

Tie ukony, ktoré st vyznacené modrou farbou ¢akaju Vas, ak sa rozhodnete svojpomocne
predat Vasu nehnutelnost. SU tam aj rozpisané bezné ¢asy trvania jednotlivych tkonov

(52-72 hodin pri ,,bezproblémovom® predaji, nie su tam zaratané prestoje tzv. ,hluchy c¢as).

A to je vSetko, v tejto chvili Vam uz viac ponuknut nemo6zem. Ale ak by ste sa chceli so mnou
stretnut osobne, budem velmi rad a méZeme si pohovorit o tej najlepsej stratégii predaja
pre Vas.

Kontakty na mna uz mate alebo ich najdete TU>>.

DETAILNY NAVOD AKO SVOJPOMOCNE PREDAT VASU PRVU NEHNUTELNOST

1. Prvy kontakt s predavajucim ! TRVANIE 4-6hodin !

Telefonicky ziskat ¢o najviac info o nehnutelnosti

Dohodnut termin stretnutia

Dohodnut miesto stretnutia

Pripravit si List vlastnictva

Pripravit si kdpiu z katastralnej mapy

Pripravit sa na stretnutie z dostupnych informécii

Spisat info o stave nehnutelnosti — stav, dispozicia, vybavenie, predstava o cene, dévod
predaja, priority

Oboznamit sa s inzerciou, ¢o sa momentalne na trhu ponuka

Oboznamit sa s prostredim, kde sa nehnutelnost nachadza
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Urobit si CMA analyzu a ocenenie nehnutelnosti

Zorientovat sa v cenach ,podobnych” nehnutelnosti

Pozriet svoj archiv, ¢i tam je porovnatelna nehnutelnost

Porovnat ponuky v databaze, ¢i sa daju sparovat, Vy sa mozete popytat znamych, &i

nehladaju podobnd nehnutelnost

> Priprava na stretnutie s vytlatenymi materiadlmi
> Reklamné dosky ViPreality
> Vizitky a pera
» Mapa predanych nehnutelnosti
» Materialy ,O mne“ a ,Ako-pracujem”
> E-kniha 7 ZBYTOCNYCH CHYB...
» Letdk so sluzbami pri predaji nehnutelnosti
2. Stretnutie v nehnutelnosti ! TRVANIE 2-3hodin !
» Stretnutie v nehnutelnosti, ak nebola prva schédzka v kanceldrii, ¢i kaviarni
» Priprava na stretnutie
» Priprava otazok ohladom dévodu predaja, stavu nehnutelnosti, ceny a pod.
» Pripravit si otazky, ktoré sa budu pravdepodobne pytat kupujuci
> Pripravit si argumenty na pripadné vyjednavanie o cene — mdZe sa stat, Ze predavajuci
ma Uplne inu predstavu o cene ako je realita, potom hrozi postupné zniZovanie ceny, az
strata. Takisto kupujuci, ti chcu kupit ¢o najlacnejSie a maju predstavu o trhu, viéSinou
ho uz nejaku dobu sleduji a maju predstavu o cenach na internete.
> Pripravit si do zlozky niekolko zrovnatelnych nehnutelnosti a mat ich ,,poruke”.
» Oboznamit sa s lokalitou a obc¢ianskou vybavenostou — Vy si mézete upresnit detaily, o
vsetko je v okoli.
> Prejst sa po okoli a ziskat prvy dojem a ,nasat” atmosféru — toto robia makléri aj
kupujuci, chcu ziskat nejaké pocity.
» Prist nacas a mentalne sa pripravit na stretnutie
> ESte raz si vSetko prejst vopred
» Zazvonit trochu skor ako je dohodnuty termin

3. Informacie o nehnutelnosti ! TRVANIE 2-3hodin !
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Informovat sa o nehnutelnosti ¢o najviac

Pytat sa na info z Listu vlastnictva

Reagovat na Udaje z LV — hlavne ak ma nehnutelnost kratsie ako 5 rokov
Zistit, ¢i vetci vlastnici naozaj chcu predat

Zistit mesaéné naklady,

Zistit fond oprav

Zistit platby za vodu a kurenie

Zistit fakturu za elektriku

Zistit faktaru za plyn

Zistit minuloroéné vyaétovanie

Zistit, kolko bytov je vo vchode

Zistit aki su susedia

Zistit nejaka zaujimavost ohladom nehnutelnosti, ktora méze zaujat
Titul nadobudnutia

Spravca nehnutelnosti

Planované vydaje na opravy (vytah, schody, zateplenie, strecha...)
Stav uctu a stav fondu oprav



e
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Zakreslit pdodorys

Zapisat si orientaciu na svetové strany

Znalecky posudok

Pozriet stranku mesta, obce

Zoznamit sa s okolim

Zistit moznosti Sportovania v okoli

Zistit moznosti vyletov, hubaréenia v okoli

Zistit atraktivne miesta v okoli

Zistit zaujimavé akcie a podujatia v okoli

Zistit obéiansku vybavenost v okoli (posta, obchody, lekar, skoly, bus, viak)
Zistit najlepsiu restauraciu, krému, mésiara, kadernika v okoli
Zistit zaujimavosti o lokalite — nejaké praktické info ale aj klebety
Zistit, ¢&im je lokalita vynimo¢nd, €o zaujimavé sa tam deje

VVVVVVVVVVYVYYY

Priprava na predaj I TRVANIE 16-24hodin !

Pripravit stratégiu predaja vratane ceny a cielovej skupiny

Ujasnit si tuto stratégiu s klientom — predévajicim

Ujasnit si rozdiely medzi diskrétnym predajom a predajom ,,na plny plyn“
Ujasnit si moderné spbsoby propagécie

Ujasnit si marketingovu propagaciu

Ujasnit si pozitivnu licitaciu ceny

Po mailovej komunikacii si dohodnut stretnutie

Stretnut sa a vysvetlit ¢o treba — predajna cena, odmena za sluzby, rozsah sluzZieb, trvanie
spoluprace...

Odpovedat na dotazy a argumentovat pripadné namietky

Vsetko si vopred ujasnit a vysvetlit cely plan

Podpisat Suhlas predajom s rozpisanim dohodnutych podmienok predaja
Pripravit rezervaéni dohodu

ZaloiZit zlozku na OneDrive a pravidelne informovat klienta o priebehu procesu
Dohodnut termin pripravy nehnutelnosti na ,,vy¢ackanie” — fotenie, home staging, video
Vyhotovit 2D a 3D pddorysy

Zabezpedit ak je dohodnuté vyhotovenie virtualnej prehliadky

Zabezpecit ak je dohodnuté natacanie dronom

Zabezpedit ak je dohodnuté 3D skenovanie nehnutelnosti

Dat na nehnutelnost reklamno-predajni plachtu, ak je to mozné

Pripravit termin na den otvorenych dveri, ak je to mozné

Pripravit si text do inzercie

Pripravit si text do videa

Pripravit si titulky do videa

Vyladit fotky

Vyladit, postrihat a upravit video a virtualnu prehliadku

Pripravit komplet ponuku a nahrat ju na inzertné servery

Vytvorit vlastni webovu stranku nehnutelnosti

Zacat marketingovu prezentdciu na socialnych sietach vratane Facebook, YouTube
Zdielat ponuku v systéme Realitnej tnie

Ponuknut ponuku na spolupracu mojim 718-tim kolegom po celom Slovensku
Sparovat ponuku s mojou databazou zaujemcov

Sparovat ponuku s e-trhoviskom zaujemcov preverenych finanénymi poradcami
Zdielat ponuku finanénym poradcom, ktori maju svoje databazy zaujemcov

Vy si pri samopredaji podate zrejme inzerat na server typu bezrealitky alebo bazos, bazar,

kde Vasu nehnutelnost uvidi len cca. 5% vsetkych zaujemcov. Pripravite sa o mnoistvo



potencionalnych zdujemcov, €o sice nemusi vadit, ak mate dobre predatelni nehnutelnost.
Aj tak vsak nikdy nebudete vediet, ¢i ste ju predali za najvyssiu cenu, aku ste mobhli.
Zaujemci na Vas budu tlaéit s poZiadavkou na zniZenie ceny.

» Mojim cielom je ukazat Vasu nehnutelnost ¢o najvacsiemu poctu ludi a vysutazit tak

.....

kupujuci schopni zaplatit.

5. Prehliadky I TRVANIE 12-18hodin !

Pripravit si materialy a info o nehnutelnosti

Pripravit si argumenty na pripadné otazky

Stretndt sa so zaujemcami najprv mimo nehnutelnosti a preverit ich ¢o su zaé, ¢i to nie su
realitni turisti, tipéri pre vykradacov, neplatiaci zvedavci.

Preverit zdujemcov a zadat ich Udaje do systému — OP, telefén, mail, adresa

Zistit ich finanéné mozZnosti a spdsob platby

Preverit ich u finan¢ného poradcu, ¢i maju bonitu na hypotéku

Dohodnit obhliadku

Dohodnut obhliadky na jeden termin v kratkych odstupoch, nech vidia v sebe konkurenciu
Océakavat zaujemcov v predstihu

Mat pripravené vizitky, informaéné materialy

NezZiadat, aby sa vyzavali

Mat pripravené navleky na obuv

Nehnutelnost nasvietit, vyvetrat, navonat

Usmievat sa, ak je mozné tak, deti a domacich milacikov dat k rodi¢om

Idedlne je nechat cely priebeh komunikacie na makléra

Vyjednavanie o cene nechat na druhy den a neskor

Pozitivna licitacia a zistenie motivacie preco kupit

Vyber toho najvhodnejsieho zaujemcu, pripadne toho, ¢o da najviac.

Y V V
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6. Dokumenty a odovzdanie nehnutelnosti ! TRVANIE 16-18hodin !

Dohodnut cenu a podmienky platby a termin odovzdania nehnutelnosti
Vzajomne podpisat Rezervaénu dohodu

Prevziat zalohu

Prevziat zalohu na depozitny ucet

Udaje z OP predavajucich

Udaje z OP kupujucich

Titul nadobudnutia a sprdvca

Dat vypracovat Kupne zmluvy pravnikovi, $pecialistovi na nehnutelnosti
Dat vypracovat Navrh na vklad pravnikovi, $pecialistovi na nehnutelnosti
Znalecky posudok, umoznit znalcovi vstup do nehnutelnosti

Uverové zmluvy v banke — podpisuje kupujuci

ZaloZné zmluvy v banke — podpisuje predavaijtci

Vsetky dokumenty si vykomunikovat vopred mailom, niekedy je to naozaj na dlhsie
Dohodnut terminy podpisovania a overovania dokumentov

Overit podpisy na Kipnych zmluvach — overuju sa len predavajuci

Dat dokumenty na kataster — najprv zalozné a aZ potom kupne zmluvy
Dat do banky podpisani Kupnu zmluvu a potvrdeny Navrh na vklad
Pockat na pripisanie pefiazi na uéet z banky

Dohodnuit termin odovzdania nehnutelnosti

VVVVVVVVVYVYVVVVVYVVYYY



Zalozit kontakty na predavajucich a kupujucich

Pripravit si preberaci protokol od spravcu

Pripravit si odhlasku elektriny

Pripravit si odhlasku plynu

Pripravit daréeky a reklamné predmety

Stretndt sa v nehnutelnosti a vypisat preberaci protokol

Ist ku spravcovi a odhlasit sa — kupujuci sa zaroven prihlasi
Odhlasit a kupujuci nasledne prihlasit odber elektriky
Odhlasit a kupujuci nasledne prihlasit odber

Poziadat vsetkych zuc¢astnenych o hodnotenie mojej prace
Vystavit fakturu, poslat ju predavajicemu

Archivovat kompletnu zlozku obchodu

Odhlasit trvalé pobyty a platbu za smeti na Mestskom urade
Pripravit podklady na dafiové priznanie a podat ho v termine

VVVVVVYVYVVVVYYYYVY

Tak, to je vSetko a myslite na to, ze dnes uz nestaci nehnutelnost len nafotit, prilozit kratky text,
vloZit ponuku na bazar alebo bezrealitku a ¢akat ¢o sa stane.

Dnes sa musi PREDAVAT SYTEMATICKY, s naplanovanym MARKETINGOM, ale hlavne STRATEGICKY.

A ako vidite, nie je to lahké, ani jednoduché. Teda pokial to myslite vaZne a chcete z predaja vytazit
maximum.

Ozvite sa, ak o predaji vazne uvaZujete, rad Vam pomdzem a ukazem ako predat za ¢o najviac penazi.

TeSim sa na Vas

Igor Ambrézy

Telefén : 0948 22 44 24

mail: igor@ambrozy.sk

P.S.: Tu je niekolko vyjadreni od klientov, ktorym som pomohol s predajom nehnutelnosti:

Vybral som si Vas, preto, lebo som mal z Vas pocit, ze to robite profesionalne a pacil sa mi aj Vas
originalny pristup a to konkretne video bytu. Ked sme sa na niecom dohodli, tak to platilo a dalsia vec,
ze som videl uprimny zaujem nielen predat, ale aj sa postarat, aby to bolo vsetko riesene rychlo a
profesionalne. Mozno komunikovat viac so mnou, ked chcel kupujuci riesit cenu. Paci sa mi Vas


mailto:igor@ambrozy.sk

pozitivny pristup, profesionalita, nielen predat, ale ze viete aj predaj dokoncit, cize do buducna, ak by
som nieco chcel kupit alebo predat, tak by som Vas proaktivne oslovil, co pri predchadzajucich
skusenostiach s maklermi som neoslovoval opdtovne, lebo som takto spokojny ako s Vami nebol s
nikym.

Jaroslav Koldr, Banskad Bystrica

Znovu som zveril predaj bytu p. Ambrézymu a znovu vsetko prebehlo hladko a profesiondine. Co slubil
aj dodrzal, navrhol predajnu cenu, predali sme za viac a tentokrdt ku videoprehliadke pribudol aj 3D
sken bytu a pohlad zvonku. Perfektnd robota. Velké dakujem.

Zdenko Misutka, Banska Bystrica

Dakujem p.Ambrézymu za neskutocne rychly predaj nehnutelnosti, ktort sme uZ ani nedufali, Ze sa
predd :) Za 2 tyZdne bolo vsetko vybavené a ja som prisla uz len podpisat zmluvu. Bola som nesmierne
spokojnd, odporuc¢am kazdému, kto chce kupit/predat nehnutelnost bez zbytocného odkladu.
Profesiondlny pristup, rychle jednanie a pohotovost. 100% spokojnost. ESte raz dakujem.

Veronika S., Banskd Bystrica

p. Ambrdzy ma zaujal tym, Ze toci videoprehliadky + 360°foto a vytvdra k nim pekné pédorysy.

Myslim, Ze to bol jednoznacne najvdcsi dévod uspesného predaja. Samozrejme spolocne s jeho

kvalitne odvedenou prdcou. Jeho sluzby mézem len odporucit. Dalsi predaj bytu zverim znovu len

jemu. Aj reklamu na aute mu robim. Je to férovy clovek a profesiondl s ludskym pristupom....
Zdenko Misutka, Banska Bystrica

Dakujem aj takto za korektné a ustretové jednanie a spoluprdcu, aj ked'sa ndm tam vyskytli urcité
problémy (myslim poradcu kupujiceho), ale nakoniec to bolo zvladnuté s uspesnym zakoncenim. Este
raz velkd vdaka a vela hojnosti vdm Zeldm v tejto danej oblasti. Vidiet, Ze vds to bavi...??

Hana MojZisovd, Zvolen

P.S.2: Tu je niekolko certifikatov a licencii, ktoré ma opravnuju k praci makléra:

e TIFIKAT | CERTIFIKAT ‘
CERTIFIKAT CERTIFIKAT CERTIFIKA' CERTIFIKAT

7 : O Igor AMBROZY
Igor AMBROZY Igor AMBROZY Iyur AMBROZY & Tgor AMHROZY.
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