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TEN SPRAVNY SPOSOB,
AKO PREDAT ZA TU
NAJVYSSIU CENU.

ARCE | A STUZ| K IREEEEEEA Ry DRE DN NA CENA
NEHNUTE L N@GESERNE B OlAZBY E@G:C NE
PODHODNOTENA.



AUKCIA = TEN SPRAVNY SPOSOB, AKO PREDAT ZA TU
NAJVYSSIU CENU.

AUKCIA SLUZI K TOMU, ABY PREDAJNA CENA NEHNUTELNOSTI
NEBOLA ZBYTOCNE PODHODNOTENA.

Zdravim Vas p. predavajioci. Verim, ie spravne predpokladam,
ked'ie ste sa dostali aZ na tuto stranku, s najvaésou
pravdepodobnostou mate zaujem predat Vasu nehnutel nost.

A ak mate zaujem predat, je namieste predpoklad, ie za nvu

chcete tu najvyssiu cenu, ktora sa da v tej chvili na trhu
ziskat.

Méam pravdu?
A vuvréite aj éo najrychlejsie a najefektivnejsie, ako je to len

moiné? (vzhIadom na rychlost vradov, pandémiu...)

V tomto élanku Vam na konkrétnom priklade vkdiem, ako sa

pomocou aukcie podarilo predat doméek s navysenim ceny ai
o 8.500.-€.

Samozrejmostou k tomu bol okrem navysenia ceny aj
bezpeény, rychly a tiezi efektivny predaj.



Ale pod'me naspat k tej najvyssej cene.
Aby ste ziskali istotu, ie predate naozaj za tu najvyssiuv
cenu, aka sa da v danej chvili na trhu dosiahnut, na to nam

slézi vyborny pomocnik.

Ale musi sa to urobit spravne za pomoci tych spravnych
nastrojov. Preto nam vyvojari vyvinuli aukény softvér.

Pre koho je predaj pomocouv aukcie vhodny?

V zasade pre kaidého, kto predava nehnutel'nost, ktora je
nie¢im zavjimava.

Méie to byt byt, dom, chata, pozemok, ale napriklad aj
prendajom.

Ak sa jedna o taisie predajni nehnutel'nost, tam sa
odporvéa "klasicky" predaj.




URCITE VAS ZAUJIMA, AKO PRESNE TAKA AUKCIA
PREBIEHA?

Vietko sa dozviete, len éitajte dalej.

Ale podme pekne po poriadku:

Aukénému predaju sa venujem ui od r. 2019, po mojej
naviteve Svédska.

U nich je takyto spésob Gplne beine pouiivany. Asi 95%
predajov tam ide formou avkcie.

Pouiival som ich systém pozitivnej licitacie, ale citil som, ie
to stale nie je ono.

Jednalo sa o SMS-kovy spésob a nie kaidy zdujemca sa s tym
vedel stotoinit.

Niektori uprednostriovali osobné stretnutia, a pod.

Tento rok (v r. 2021) som absolvoval v Cechdach online
$kolenie na aukcie a viem, ie toto je to pravé "orechové".




ZLakladom je profesionalny elektronicky softvér, ktory nedovoli
Ziadne neéestnosti.

Ako teda cely predaj pomocou AUKCIE funguje?

Najprv si toto stratégiv predaja treba odsthlasit vopred pri
dohadovani podmienok predaja.

Zaroven je nutné prilakat éo najvaési poéet zaujemcov.

K tomu sliii spravne nastavenie ceny a spravna propagacia
nehnutel nosti.

Trhové ocenenie, pédorysy 2D a 3D, fotky, vided&, vizvualizacie,
virtudalna prehliadka a pod.
Nasleduje vytvorenie vlastnej webstranky k nehnutel' nosti.

A vyraznda propagacia nielen v inzercii, ale aj na socialnych sietach
cielenou reklamou.

Toto vsetko spésobi, Zie zaujem o kupu prejavi vaésie mnoistvo l'udi.

Tychto l'udi najprv preverime, éi maju financie a naozajstny zaujem
kopit - aby to neboli realitni turisti.



Dohodneme s nimi termi nobhliadky a tam oddelime naozajstnych
zaujemcov, ktori checu kupit.

Ked vi tych zdujemcov mame, vysvetlime im podmienky auvukcie a
stanovime termin auvkcie.

Dostant prihlasovacie t6daje na stranku avukcie a méiu v stanoveny
¢as zaéat prihadzovat.

Na stranke vidia prihodenia ostatnych a méiuv tak ihned zareagovat
dal$im vyssim prihodenim.

V pripade prihodenia v ¢ase menej ako 5 minidt pred koncom avkcie,
softvér automaticky predlii koniec aukcie o dalsich 5 mindt.A takto
ai dovtedy, kym poslednych 5 mindt nik neprihodi.

Suéastou podmienok je aj oboznadmenie sa s Rezervaénou zmluvou v
pripade Uspesnej aukcie.

Rezervaénit zmluvu obratom podpisujeme so zdujemcom, ktory v
auvkcii prihodil najvys$siuv éiastku.

Posledné slovo pri vybere kupujiceho mate Vy ako majitel
nehnutel nosti.

Nie je vynimkou, Ze takto sa nam podari navysit predajna cena o
tisicky eur.
(vid pripadova $tidia nizsie)

Pozrite si vo fotogalérii malé vkaikuv toho, ako to na stranke
aukéného softvéru vyzerd, foto mam zo skolenia v Cechach, preto su
tam uvedené koruny a nie eura.

(drazili sme veéeru s lektorom)

Tiez si dole niiSie méiete preéitat pripadovi $tidiv predaja
doméeka v obci na hranici stredného a zapadného Slovenska



PRIPADOVA STUDIA PREDAJA DOMCEKA V OBCI NA HRANICI

STREDNEHO A ZAPADNEHO SLOVENSKA:

PREDAJ SA USKUTOCNIL V LETE ROKU 2021:

e 22.7. Majitelia ma oslovili na zaklade pozitivnych referencii s
tym, aby som ich dom ako maklér predaval.

e« 26.7. Schodzka, vysvetlenie stavu trhu, moznosti predaja a
dalSieho postupu.
www.ambrozy.sk/ako-pracujem

«28.7. Trhovy odhad ceny domu, urcenie cielovej skupiny a navrh
predajnej stratégie.

e« 02.8. Odsuhlasenie ceny, odsuhlasenie stratégie
vratane aukéného predaja, podpis zmluvy.

e 04.8. V dome fotenie, nakres pédorysu, navrhy prestavby,
staging, video, virtualna 3D prehliadka.

«06.8. - 12.08. Tvorba vliastnej webstranky nehnutelnosti, vyroba
podorysov, postprodukcia fotiek a videa, vytvorenie reklamy na
socialnych sietach atd.

e Odsuhlasenie prezentacie majitelom.

«12.8. Start inzercie na internetovych portaloch,
socialnych sietach, predajnych skupinach, v databazach...



https://ambrozy.sk/ako-pracujem

«14.8. - 30.8. Vytvaranie zoznamu zaujemcov o prehliadku
(cca. 16).

e Preverovanie zaujemcov, ¢i maju financie, €i to nie su
realitni turisti (teda len zvedavci), €¢i to nie su tipéri pre
vykradacdov, atd.

e« 01.09. - 02.9. Prehliadky s overenymi zaujemcami, celkom
8 preverenych zaujemcov, vysvetlenie aukcie.

« 08.9. Aukcia, 5 ucastnikov a aktivnych prihadzujucich,
hajvyssSia ponuka o 8.500.-€ od ponukovej ceny.

«10.9. Podpis Rezervacénej zmluvy s navysenou cenou o
8.500.-€. Nasledne Dal$ie kroky ku Kipnej zmluve,
prevodu a odovzdaniu.

e 14.9. Prieskum trhu: Nas predaj bol realizovany o
minimalne 5.500.-€ viac, ako najvyssie konkurencéné
ponuky domov v danej lokalite, ktoré su stale nepredajnéeé
a ostali v ponuke aj po nasom uspesnom predayji.

e« 14.9. NadSeny predavajuci - ziskal vysokl cenu

e 14.9. Spokojny kupujuci - ziskal vysheny dom

« 14.9. Stastny maklér - bol zase prinosom pre svojich
klientov, dokonca aj ti neuspesni v aukcii

e boli s profesionalnym pristupom spokojni a stotozneni az
tak, Ze ma jeden z nich oslovil na predaj jeho pozemku pri
Puchove.

e Ale to uz je iny pribeh....

e 16.9. a neskor... : Znalecky posudok, schvalovanie uveru,
priprava zmlav, banka, kataster, odovzdanie domu.....



AK VAS PREDAJ POMOCOU AUKCIE ZAUJAL A POTREBUJETE VIAC

INFO, PRIPADNE ODPOVEDI NA VASE OTAZKY, NEVAHAIJTE MA
KONTAKTOVAT,

RAD VSETKO VYSVETLIM A PRIPADNE OTAZKY ZODPOVIEM.

Kontakt:

Telefén : 0948 22 44 24

mail: igoreambrozy.sk

Tesim sa na Vas

IGOR AMBROZY

www.AMBROZY.SK/AUKCIE




